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JOINT BUSINESS PLANNING

JERARQUIZAR Y ESTABLECER LAS BASES DEL PLAN INTERNO POR CUENTA CLAVE, Y
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APRENDER A INSTRUMENTAR UN PLAN DESARROLLO CONJUNTO CON LAS MISMAS.

Bl Z Live Master Training de 3 sesiones online de 3 horas cada una

OBJETIVO:

KAM lIl tiene como objetivo aprender a elaborar un
plan por cuentas claves basado en el andlisis de los
datos de la cadena, del proveedor y del mercado
con base a un método propio de ILACAD World
Retail. En el marco de un Joint Business Planning, se
pretende  planificar 'y ejecutar estrategias
beneficiando a ambas partes. Mediante una
colaboracién constructiva, retailers y proveedores
enfrentan en conjunto desafios estratégicos en
términos de Category Management, Trade
Marketing y gestion del surtido para lograr una
situacién de ganar-ganar, dando un mejor servicio
al Shopper con precios competitivos y mdrgenes
coherentes.

CONTENIDO:

" Definir su Plan de venta por Cuenta
Clave

y definir un nuevo objetivo de venta.

e Evidenciar potenciales de venta por
cliente

e Evidenciar Oportunidad para la Marca
para cada cliente

o Formalizar el plan por un objetivo
cudlitativo y cuantitativo.

Joint Business Planning (JBP)

o Los principales fundamentos del
proceso.

o Identificar las etapas claves de
planificacién.

o Evaluar las oportunidades de
crecimiento para ambas partes.

o Saber donde priorizar entre el
shopper, la categoria y la estrategia
del cliente.

I//] Las fases del Joint Business Planning

e Presentar los principales fundamentos
del proceso.

o Planificacidn estratégica comin.

e Ejecucidn coordinacién y andlisis.

o Control de logro de objetivo.
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e Analizar la venta obtenidos el afio anterior

DESTINATARIOS:

Shopper & Trade Marketing
Catman

Key Accounts

CMI - Insights - Bl

CPFR

Marcas, Cadenas y Agencias

DINAMICA:

Este curso se dicta Online por parte
de un socio de ILACAD Retail
Training, dandole cracter de Master
Class.
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CONSULTORES SENIORS A CARGO
DE IMPARTIR LOS PROGRAMAS




