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PARA GANAR EN PRODUCTIVIDAD A 
TRAVÉS DEL RETAIL 

ILACAD TRAINING MEMBERSHIP
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CURSOS EN E-LEARNING 
SIEMPRE DISPONIBLES:
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LIVE TRAININGS
POR PUNTOS - CRÉDITOS:

ACCESO AL 
PANORAMA RETAIL
PARA TODA LA EMPRESA

ACCESO GOLD AL 
CATMAN LATIN FORUM
PARA TODA LA EMPRESA



LIVE TRAININGS
POR INSCRIPCIÓN
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LIVE TRAININGS

CERTIFICADO CATEGORY MANAGEMENTCAT
M A N

MAY

JUL

SEP

NOV

5 REGLAS DE ORO DE LA NEGOCIACIÓNKAM
G O L D

MAY

JUN

AGO

SEP

NOV

JOINT BUSINESS PLANNINGJBP
B I Z

OCT

DIC

RETAIL ANALYTICS & PLANNINGRTL
A & P

JUN

AGO

OCT

DIC

SHOPPER & TRADE MARKETINGS&T
M K T

JUN

JUL

NOV



CERTIFICADO DE CATEGORY MANAGEMENT 1
DEFINIR LAS OPORTUNIDADES DE LA CATEGORÍA
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CERTIFICADO DE CATEGORY MANAGEMENT 2
PLANES TÁCTICOS DE LA CATEGORÍA

05



LAS 5 REGLAS DE ORO DE LA NEGOCIACIÓN
APRENDER A LIDERAR LAS ENTREVISTAS DE NEGOCIACIÓN
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JOINT BUSINESS PLANNING
JERARQUIZAR Y ESTABLECER LAS BASES DEL PLAN INTERNO POR CUENTA CLAVE, Y 
APRENDER A INSTRUMENTAR UN PLAN DESARROLLO CONJUNTO CON LAS MISMAS. 
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JBP
B I Z
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RETAIL ANALYTICS & PLANNING
LOS KPIs DE LOS CURSOS ILACAD RETAIL TRAINING
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RTL
A & P



SHOPPER & TRADE MARKETING STRATEGY
ENFOCAR SU PLAN DE CATEGORÍA O MARCA AL SHOPPER
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S&T
M K T
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• Comprender beneficios Retailers, Shopper y Marcas

• Planear y aplicar los 8 pasos y Diseñar una Estrategia 5Ps

• Delinear ejes de crecimiento en Brick & Click

• Mindset: Analizar todas las variables y métricas

• Proceso: Detallar los KPIs y etapas clave

• Uso: KPIs durante el análisis

• Comprender y Aplicar Proceso Stage-Gate® y Proceso Promoción

• Volumetrizar el potencial de una Innovación y de una Promoción

CURSOS EN E-LEARNING
DISPONIBLES PARA TODOS LOS INTEGRANTES DE LA EMPRESA

• Panorama Shopper Research y Shopper Strategy

• Generar tu estrategia de 11 Pasos Shopper 

• Colaboración eficiente con agencias

.

• Conocer el proceso de negociación comercial

• Entender ambos lados de la negociación: Ventas vs Compras

• Tener herramientas claras para su ejecución

• Entender el proceso de comunicación e impactarlo con un discurso

• Estructurar una presentación con impacto

• Traer Insights into Action robustos
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E-LEARNING
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ILACAD RETAIL TRAINING MEMBERSHIP
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CONSULTORES SENIORS A CARGO
 DE IMPARTIR LOS PROGRAMAS
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