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ILACAD WORLD RETAIL Y YUCCA RETAIL
SE UNEN PARA LANZAR ILACAD RETAIL
TRAINING MEMBERSHIP

LANZAMIENTO 03

Con más de 25 años de experiencia analizando el

comportamiento del Shopper en América Latina y

habiendo capacitado a más de 10.000 ejecutivos en la

región, Ilacad World Retail, en alianza con Yucca Retail,

lanza un programa único que redefine la formación

estratégica en retail y marketing: Ilacad Retail Training

Membership.

Este nuevo programa combina la solidez pedagógica

de Ilacad con la innovación digital de Yucca Retail –

fundada por el consultor franco-mexicano Yoan

Montolio, hoy CEO de Ilacad Retail Trainings– para

ofrecer a las empresas una herramienta integral que

homologa los conocimientos clave en marketing y

retail entre todos los equipos, sin importar el área o

nivel jerárquico.

Una membresía, toda la formación

Otorga puntos de formación para que los talentos de 

Una nueva era en formación continua para empresas de consumo masivo y retail.



NOTA PRINCIPAL 04

por videoconferencia, en la agenda predeterminada,

conducidos por consultores de referencia en América

Latina:

mayor proyección puedan acceder a los Master Class
Live Trainings más valorados del mercado, en vivo, 

http://www.opencatman.com/
http://www.opencatman.com/


empresas en sus procesos de profesionalización

comercial y garantizan la calidad y relevancia de cada

contenido:

Los formadores incluyen a referentes internacionales

como Frédéric Gautier, Yoan Montolio, Héctor Pinto
y Benoit Ripoll, quienes han acompañado a cientos de 

NOTA PRINCIPAL 05

Implementar el Category Management
Shopper Strategy
KPIs
Promoción e Innovación
Negociación
Selling Story

Además, Ilacad Retail Training Membership permite el

acceso ilimitado para todos los colaboradores de la

empresa a una completa plataforma de e-learning,
con cursos clave como:

http://www.opencatman.com/
http://www.opencatman.com/


Acceso a herramientas clave del ecosistema

ILACAD

La membresía también incluye acceso corporativo a:

Panorama Retail: la actualización permanente

sobre las tendencias, datos y movimientos del

retail latinoamericano.

CATMAN Latin Forum (acceso GOLD): el evento

más relevante de Category Management de la

región.

NOTA PRINCIPAL 06

ACCESO AL
PANORAMA
RETAIL
PARA TODA LA
EMPRESA

ACCESO GOLD
AL CATMAN
LATIN FORUM
PARA TODA LA
EMPRESA

Planes adaptados a cada empresa

La fórmula para un lenguaje común entre

áreas

Ilacad Retail Training Membership permite que KAMs,

equipos de Trade Marketing, Category Managers y

áreas comerciales compartan el mismo marco

conceptual y herramientas, generando un lenguaje

común que potencia la ejecución y alineación

estratégica frente a las cadenas.

Todos los planes incluyen e-learning, Panorama Retail

y CATMAN Latin Forum.

Webinar lanzamiento

Para celebrar el lanzamiento de la nueva Ilacad Retail
Training Membership, hemos realizado el webinar

"Cómo lograr que KAM, Trade Marketing y Category
hablen el mismo idioma". ¿Te lo perdiste? Accede al
replay aquí.

http://www.opencatman.com/
http://www.opencatman.com/
https://youtu.be/ICUuQasg3fA?si=Nxo_YPYhkVuuz-8V
https://youtu.be/ICUuQasg3fA?si=Nxo_YPYhkVuuz-8V


Yoan Montolio
Gerente General Ilacad Retail Trainings

WhatsApp: +52 (442) 186 3980

Llamadas: +52 (56) 4897 2054

NOTA PRINCIPAL 07

Agenda una cita para sumar a tu empresa a
Ilacad Retail Training Membership

y transformar el conocimiento en ventaja competitiva

http://www.opencatman.com/
http://www.opencatman.com/
https://youtu.be/ICUuQasg3fA?si=Nxo_YPYhkVuuz-8V
https://youtu.be/ICUuQasg3fA?si=Nxo_YPYhkVuuz-8V


 Estudio Shopper Omnicanal 2025
Shopper Walmart Supercenter

Shopper Soriana Híper

Shopper La Comer

Shopper Farmacia Guadalajara

Shopper HEB

Shopper Walmart Express

Shopper Sam’s Club

Shopper Chedraui

Shopper Soriana Mercado

Shopper Bodega Aurrera

Shopper eCommerce

Shopper Bodega Aurrera Express

Shopper Oxxo

Shopper Casa Ley

Shopper Tiendas Neto

Shopper Farmacia Benavides

Shopper El Zorro

Shopper 7 Eleven

Shopper Costco

Shopper Soriana Express

Shopper Tiendas 3B

Shopper Farmacia del Ahorro

Catman Latin Forum

Shopper Smart

Shopper Soriana Súper

Shopper Farmacia Yza

Shopper Calimax

24 de abril
8 de mayo

15 de mayo

22 de mayo

29 de mayo

5 de junio

12 de junio

19 de junio

26 de junio

3 de julio

10 de julio

17 de julio

24 de julio

31 de julio

7 de agosto

14 de agosto

21 de agosto

28 de agosto

4 de septiembre

11 de septiembre

18 de septiembre

25 de septiembre

2 de octubre

7, 8 y 9 de octubre

16 de octubre

23 de octubre

6 de noviembre

13 de noviembre

AGENDA 2025
Webinars Shopper Ilacad Live Experience

SHOPPER MEMBERSHIP 3.0

Programa sujeto a modificaciones sin previo aviso.

SHOPPER MEMBERSHIP 3.0



Walmart presentó oficialmente su nuevo Supercenter de última generación en
Cypress, Texas, una tienda que no solo marca el regreso a la construcción desde
cero después de cuatro años, sino que también sienta las bases para la
transformación de la experiencia de compra física y digital en sus futuras
aperturas.

Con una superficie completamente rediseñada, nuevas categorías reforzadas y
un fuerte componente tecnológico, esta tienda forma parte de un plan de
crecimiento a largo plazo que contempla la apertura o conversión de más de
150 tiendas en los próximos años.

RETAIL & CATMAN
News

Panorama Retail 09

Walmart abrió su primer supermercado “del
futuro” con foco omnicanal y experiencia
mejorada en Texas

La noticia ya es oficial: Arcor, uno de los mayores grupos alimenticios de
Argentina, ha adquirido el 100% del paquete accionario de Mastellone
Hermanos, la compañía detrás de La Serenísima. A través de un comunicado
remitido a la Comisión Nacional de Valores (CNV), el grupo cordobés anunció
que ejecutó junto con Bagley su derecho de compra sobre el 49% restante de
las acciones de la láctea, completando así la adquisición total de la empresa.

El acuerdo tiene un trasfondo de largo plazo: la opción de compra fue pactada
en 2015, cuando Arcor y Bagley (firma controlada junto a Danone) ingresaron
con una participación minoritaria. Desde entonces, fueron incrementando su
tenencia hasta alcanzar el 51% en 2020. La reciente operación representa la
consolidación de ese proceso y convierte a Arcor en el único dueño de La
Serenísima.

 

Arcor toma el control de La Serenísima y
redefine el mapa alimenticio argentino

https://www.ilacad.com/nota.aspx?nota=29428&pagina=1
https://www.ilacad.com/nota.aspx?nota=29432&pagina=1
https://www.ilacad.com/nota.aspx?nota=29432&pagina=1
https://www.ilacad.com/nota.aspx?nota=29432&pagina=1
https://www.ilacad.com/nota.aspx?nota=29433&pagina=1
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C r e a  y  c o m p a r t e

t u s  P L A N O G R A M a s
G R A T U I T a M E N T E

C R E A  T U  
C U E N T A  E N  

www.opencatman.com

E  I N G R E S A  A L  C A T E G O R Y
M A N A G E M E N T  I N T E R A C T I V O



Ara, la cadena de
supermercados del grupo
portugués Jerónimo Martins en
Colombia, cerró 2024 con un
sólido crecimiento en ventas y
rentabilidad, a pesar del
complejo contexto económico.
En un año marcado por la
caída de la inflación de
alimentos —que promedió
3,2%— pero con precios aún
elevados que presionaron los
presupuestos familiares, la
compañía logró una expansión
significativa.

Las ventas de Ara aumentaron
un 11,1% en moneda local y un
17% en euros, alcanzando los
2.900 millones de euros. El
crecimiento comparable (LFL)
fue de 0,2%. La estrategia
comercial de la cadena,
centrada en ofrecer opciones
de ahorro a los hogares
colombianos, permitió
mantener el impulso del
negocio frente al cambio en las
dinámicas de consumo.

La cadena argentina de
farmacias Openfarma concretó
la adquisición de diez
sucursales de Paradiñeiro,
sumándose a la ola de
movimientos estratégicos en el
retail farmacéutico. La
operación fortalece su
presencia en la zona norte del
Área Metropolitana de Buenos
Aires (AMBA), y se produce en
un contexto de creciente
concentración del sector.

Según fuentes del mercado, el
acuerdo implicaría un
desembolso cercano a los 15,5
millones de dólares, aunque la
cifra no fue confirmada
oficialmente por las partes. La
transacción incluye el traspaso
del fondo de comercio de los
puntos de venta involucrados,
así como la absorción de 190
empleados que ahora pasarán
a formar parte de Openfarma.

Carrefour ha dado un nuevo
paso en su estrategia de
digitalización con el
lanzamiento global de
ai.carrefour, una plataforma de
inteligencia artificial
desarrollada para facilitar la
transición digital de sus
colaboradores y optimizar el
servicio al cliente. El grupo
eligió su filial en España para
poner en marcha esta
iniciativa, que forma parte del
ambicioso plan anunciado en
2021 para transformarse en
una “Digital Retail Company”.
 
La presentación oficial tuvo
lugar en la sede corporativa de
Carrefour en Madrid y contó
con la participación de Elodie
Perthuisot, directora ejecutiva
de Carrefour España, y
Emmanuel Grenier, director
ejecutivo de Ecommerce, Data
y Transformación Digital del
grupo.

Openfarma se
expande con la
compra de diez
farmacias
Paradiñeiro en
Argentina

Ara crece en
Colombia con 150
nuevas tiendas y
duplica su
EBITDA en un año
desafiante

Carrefour elige
España como
punto de partida
para su solución
global de
inteligencia
artificial
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Easy, la cadena de
mejoramiento del hogar de
Cencosud, reabrió las puertas
de su tienda en el centro
comercial Centro Mayor, en
Bogotá, con una renovación
integral que busca conectar
con un consumidor más
exigente, digital y
comprometido con la
sostenibilidad. La
transformación del espacio,
que alcanza ahora los 5.200
metros cuadrados, incorpora
nuevas categorías, servicios
diferenciadores y una
propuesta pensada desde el
recorrido del cliente.
 
Desde su apertura en 2010,
esta tienda fue una de las más
representativas de la marca en
Colombia. Hoy, el rediseño
incluye áreas más amplias para
categorías clave como
jardinería —con plantas vivas
—, construcción, decoración,
baños, cocinas y herramientas. 

Eficiencia que
transforma el retail:
Soriana y Chedraui
reducen hasta 25%
el consumo
energético
En un contexto donde el costo
de la energía y el impacto
ambiental son temas
prioritarios, las cadenas de
supermercados en México
están dando pasos
importantes hacia una
operación más eficiente y
sustentable. La refrigeración,
históricamente uno de los
mayores consumidores de
energía en el sector retail, se
ha convertido en un foco de
innovación para compañías
como Soriana y Chedraui, que
ya han logrado reducir hasta
un 25% el consumo energético
en tiendas seleccionadas
mediante la adopción de
sistemas de refrigeración con
CO2.
 
Esta transformación fue uno
de los temas destacados en el
reciente Simposio de Eficiencia
Energética (SEE) organizado
por ANTAD, donde se discutió
cómo el retail mexicano está
incorporando soluciones
tecnológicas avanzadas para
hacer frente a los desafíos
operativos, financieros y
medioambientales. 

Easy busca atraer
a un shopper
exigente y digital
con el rediseño de
su tienda en
Bogotá

Colombia: la SIC
aprueba la
integración de 75
tiendas de
Colsubsidio a
Tiendas Ara

La Superintendencia de
Industria y Comercio (SIC)
aprobó la solicitud de
integración presentada por
Jerónimo Martins, propietaria
de Tiendas Ara, para asumir la
operación de 75
establecimientos comerciales
que formaban parte de la red
de supermercados de
Colsubsidio. Esta decisión
marca un paso clave en la
expansión de Ara dentro del
sector retail colombiano.
 
Con la incorporación de estos
75 puntos de venta, Tiendas
Ara superará las 1.500 tiendas
en Colombia, consolidando su
posición como uno de los
principales actores del
comercio minorista. Este
crecimiento se suma a la meta
de la compañía de abrir 150
nuevas tiendas en 2025, lo que
fortalecerá su presencia en el
país.
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http://www.catmanlatinforum.com/

